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Hommes
" Entreprises

AquaTerra Solutions®,

la reference !

Le saviez-vous ? L'entreprise AquaTerra Solutions®, implantée dans la Drome, est le leader
incontesté des gabions et des solutions douces de contrdle de |'‘érosion des talus

et des berges. Stéphane Couret, fondateur et dirigeant de la société, compte bien poursuivre
la croissance de I'entreprise en s'appuyant sur une gamme compléte de solutions

et de services adaptés aux besoins de la clientéle.

~| 7 est avec une certaine

( émotion et |a satisfac-
tion du devair accompli

que Stéphane Couret,
fondateur et dirigeant de la so-
cieté AquaTerra Solutions® depuis
2004, recoit les récompenses
attribuées a son entreprise. Au-
jourd'hui, il ne les compte plus :
Médaille d'or de l'innovation a
Galabau en Allemagne, Trophée
de I'entreprise durable de la CCl,
Trophée de l'innovaticn et du
développement durable a Pay-
salia, un nombre conséquent de
récompenses... Des distinctions
méritées et approuvées par la
clientéle, entierement satisfaite
des services praoposés, On peut
le dire, la petite entreprise est
devenue grande ! Tout a pour-
tant commencé dans une petite
piece d'un bureau d'études, ol
Stéphane Couret, expert sur le
marché des gabions de I'époque,
c'est-a-dire tissés 3 mailles, ne
comprend pas pourquoi la France
accumule tant de retard en ma-
tigre de gabions. "Alors que ia
France en gtait encore aux solu-
tions tissées, semblables 4 des
‘sacs a patate renforcés’, nos voi-
sins Allemands, Suisses... avaient
depuis longtemps opté pour
des gabions électrosoudes, plus
stables, durables, fonctionnels et
d'une qualité et d'une rapidité de
mise en ceuvre incomparables”
précise-t-il. Visionnaire, il essaya
donc de convaincre la direction
de se lancer dans la commerciali-
sation de gabions électrosoudés.
Pas de réponse. C'est alors que
3 ans plus tard il décida de fonder
sa propre entreprise, spécialisée
dans la fabrication et la commer-
cialisation de solutions innovantes
et respectueuses de I'environ-
nement : AguaTerra Solutions®,
basée & Cliousclat, entre Walence
et Montélimar, dans la Vallée du
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Rhéne, Avec pour logo, un hexa-
gone représentant la France, colo-
ré de marran pour représenter la
terre, de bleu pour évoguer 'eau,
et séparé en deux par un zigzag
vert symbolisant l'interface ol se
positionnent les solutions et les
services proposés par la saciété,

Prés de 1 800 références-
produits

Quand un expert des gabions creée
son entreprise, il voit les choses en
grand ! Pas question de proposer
une seule famille de solutions, mais
guatre : des gabions bien évidem-
ment (électrosoudés, mais aussi
des kits préassemblés/préremplis,
des rouleaux de pierres..), des
tapis antiérosifs {géotextile bio-
degradable, géagrilles, hionatte
bicdégradable...), des géoahéoles
a grandes cellules et des solutions
de bio-ingénierie (fascines, géo-
nattes, boudins, radeaux végé-
talisés...). Soit un total de prés de
1 800 références-produits. “Nous
proposons la gamme la plus com-
pléte de gabions et de solutions
de contréle de I'érosion. Et c'est
précisément natre force ! Nous
sOmimes aussi réputés pour notre
expérience et notre savoir-faire
en proposant des solutions com-
pétitives, parfaitement adaptées
aux besoins des clients, faciles &
mettre en ceuvre et sans traom-
peries” apres travaux” expligue le
dirigeant. La plupart est fabriquée
en France par du personnel quali-
fié. "Au début de l'aventure, nous
nous sommes rapprochés des
fabricants de cldtures Frangais et
Allamands, ces derniers ayant plus
d'expérience” se souvient-il.

UniGabion?, les gabions
préremplis en usine

Parallelernent & la création d'Agua-
Terra Solutions®, Stéphane Couret

Espace public & PAYSAGE

Stéphane Couret, fondateur et dirigeant d’AquaTerra depuis
13 ans. “Notre savoir-faire, notre capacité a écouter et a
intégrer les besoins des clients dans notre offre,

notre gamme compléte de solutions, trés compétitives...
font d'AquaTerra Solutions® le leader national en matiére
de solutions de protection, de végétalisation

crée ESWEG (European Soil & Wa-
ter Engineering Group) pour fédé-
rer tous les vrais spédalistes euro-
péens des techniques végétales.
Objectifs : bénéficier du savair-
faire ‘'vert’ et mettre en commun
I'expérience des sociétés affiliées.
Mais ce n'est pas tout. En com-
plément d’AquaTerra Solutions,
Steéphane Couret crée Rapid'Ga-
bions®, une sociéts sceur qui, forte
de l'expénence de |'ainée, valorise
les gabions préremplis en carriere.
“Nous vendons nos brevets et nos
gabions & un réseau d'exploitants

et de stabilisation des sols”.

de carriéres guf vendent & leur
tour, sous le nom d'UniGabion®,
des gabions préremplis auprés des
entreprises de TP, ferrassiers, pay-
sagistes et collectivités” indique-
t-il. “Et puis, chacun son métier |
MNous avons beaucoup travaillé sur
la qualité et ia sécurité de maniére
a offrir les meilleurs gabions pré-
remplis avec une pose facile et
rapide. Systéme de fevage intégre
et protégé, durabilité exception-
nelle, vibrocompactage du rem-
plissage, choix des dimensions des
boites...”.



L En chiffres
uadruple certification en cours L 2 i
¢ Création en 2004 3 Cliousclat (Dréme),
—— : . dépdt et aqua-pépiniéres a Loriol (Dréme)

*Iso 9001, qui définit des exigences pour la mise en place é: 13:calariee

d’un systéme de management de la qualité pour les organismes « 5 brevets déposés

souhaitant améliorer en performance la satisfaction de leur e Environ: 1. 800 références

client et fournir des produits et services conformes ; « 10 gammes de solutions : gabions, génie végétal,
* Iso 14001, qui constitue la référence des organismes pour géoalvéoles, paillage, fles flottantes végétalisées, fascines

mettre en place un systéme de management environnemental ; et géonattes coco plantées d’hélophytes, lutte contre
* Iso 18001, qui est un modele de systéme de management de les inondations, rouleaux de pierres, amélioration

la santé et de la sécurité au travail, autrement dit de prévention de la portance des sols, tapis antiérosifs.

des risques professionnels ; ® 25 330 % du CA 2 I'export
# Iso 26000, relative a la responsabilité sociétale des organisa- « Clients : entreprises de la construction, paysagistes

tions, c'est-a-dire qu'elle définit comment les organisations et collectivités

peuvent et doivent contribuer au développement durable. ¢« CA2016:3,7M €

Une croissance réguliere

Grace a une équipe pluridisci-
plinaire, attentive aux besoins
exprimés par la clientéle, 3 un
savoir-faire industriel et des va-
leurs fortes, chéres a 'entreprise
(recherche de nouveaux produits,
qualité, performance, dévelop-
pement durable...), la société
ne connait pas la crise. Elle est
méme plébiscitée par de nom-
breux prescripteurs : architectes,
bureaux d’études... et clients,
principalement des entreprises de
travaux publics. A I'export (Italie,
Suisse, Dom-Tom, Afrigue franco-
phone_.), I'entreprise réalise envi-
ron 25 % de son chiffre d’affaires.
“Au sein d’ESWEG, nous nous
répartissons le marché européen.
Qu'on se rassure, en France, il y
a encore du travail ! Il faut anti-
ciper les besoins futurs” affirme-
t-il. Toute une philosophie. ‘Agir
aujourd’hui pour demain’, tel est
|'engagement d'AquaTerra Solu-
tions®.

Parmi les produits phares de I'entreprise, les gabions électrosoudés (cf. photo)
et les géonattes d’hélophytes, lancés en France grace a AquaTerra Solutions®.



